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Av

ØYVIND ADRIAN SKOGMO

– Telsys har utmerket seg med
et fantastisk fjorårsresultat.
Samtidig som dere jobber mot
en nasjonalt nedslagsfelt. Det er
veldig spennende, sa Are Østmo
fra Lindesnesregionen Næ-
ringshage under gårsdagens
prisutdeling i Ibygget på Skins-
nes.

– Denne skal symbolisere den
gode ideen, sa Østmo, og delte ut
prisen, en lyspære med stein-
sokkel til de ansatte i Telsys.  

– Det skal være lys i den, for-
sikret han. Og da den ble plug-
get i kontakten, viste det seg å
stemme.

Skal stimulere
Anne Lise Aukland representer-
te Sparebank1 SR-Bank i jury-
en. 

– For oss i banken er det vik-
tig å stimulere til gründer- og
næringsvirksomhet. Med dette
vil vi hedre og anerkjenne den

jobben som er gjort, sa hun og
overrakte Eirik Leirgulen den
offisielle sjekken på 30.000 kro-
ner. 

Applica-gründer og jurymed-
lem Kjell Knutsen sparte heller
ikke på rosen.

– Det dere har gjort er impo-
nerende. Med produkter av det
nye slaget. Slike som ikke må
fraktes med bil fra Mandal. Og
etter en tøff start har dere klart
å snu det så ettertrykkelig på
kort tid. Det er imponerende,
gjentok Knutsen.

Ydmyk vinner
– På vegne av hele bedriften vil
jeg si at det er med ydmykhet vi
mottar denne prisen. Det er en
anerkjennelse av den jobben
som blir gjort, og ikke minst av
Eirik som gründer, sa daglig le-
der Rolf Morten Klev. 

– Prisen skal vi investere i det
viktigste vi har, personalet, la
han til. Akkurat hva pengene
skal brukes til, har de ikke helt
bestemt seg for, men det vil nok

gå til en form for teambuilding.

Penger ikke motivasjonen
Gründeren selv, Eirik Leirgu-
len, synes prisen er stas. 

– Det er utrolig artig å bli lagt
merke til. Men dette ville vært
umulig uten de ansatte og et
godt styre. Vi visste ikke helt
hvordan det ville gå da vi startet
opp. Vi startet uten særlig kapi-
tal, og visste at det ville bli tøft.
Men man må opp på et visst ni-
vå før man kan begynne å tjene
penger, sier han. 

Men penger har aldri vært en
motivasjonsfaktor, skal vi tro
gründeren. 

- Det viktigste er følelsen når
man våkner om morgenen, og å
kunne ha det gøy på jobb, fortel-
ler han.

Å ha svak kapital har vært en
utfordring salgsmessig.

– Kunder har spurt «Hvorfor
skal vi kjøpe backup hos dere?
Fins dere neste måned?», fortel-
ler Klev. 

Men nå er bedriften ute av
startgropen, og klar for videre
vekst.

Fornøyde kunder
Telsys har i dag rundt 3500 be-

driftskunder, og gjennomførte
nylig en undersøkelse blant sine
kunder. Resultatene er positive. 

– 85 prosent av de spurte vil
anbefale oss til andre, forteller
kunderådgiver Hege Beate Si-
monstad. 

– Det er en tøff bransje med
mange tilbydere med tilsva-
rende produkter. Det særegne
for oss er pakkeløsningene, og
en fast pris for tjenestene. Man
vet bestandig hva det vil koste.
Det er lettere for kunden, mener
Leirgulen. 

– En annen styrke er at tje-
nestene ikke er avhengig av en
spesiell plattform, men fungerer
både på Mac, Windows og Li-
nux, forteller Christian Garcia
de Presno. 

Vil vokse videre
Telsys har gjort et byks økono-
misk de to siste årene, men har
samtidig vokst nokså sakte. Det
vil de fortsette med. 

– Det kan være en betydelig
utfordring å vokse uten rike
onkler. Men vi vil klare det orga-
nisk, sier Klev. 

– Vi har ikke søkt etter inves-
torer, men har forsøkt å vokse
sakte, men sikkert. Og vi har ik-

ke ambisjoner om å bli kjempes-
tore, legger Leirgulen til.

For 2011 har de ambisjoner
om en 20-30 prosents økning i
omsetning. 

– For 1. kvartal holder bud-
sjettene stikk, sier Klev. 

Kunderådgiver Jarle Stein-
sland tar fram de lyriske bildene
for å beskrive utviklingen:

– Veien fram til nå har vært
en grusvei. Den har sakte, men
sikkert blitt jevnere, og fått mer
asfalt. Og bredere skal den bli,
sier han.

Trenger forhandlere
I første omgang vil de forsøke å
bli mer synlig, og å bygge opp et
forhandlernett i Norge. I dag har
de forhandlere i Bergen og på
Østlandet, men trenger flere
rundt om i landet.

De begrenser seg til det nasjo-
nale markedet. Ved å spre seg
for fort, for eksempel til nabo-
landene, frykter de at de vil
strekke seg for langt, og at alt vil
rakne. En satsing mot Sverige,
som på mange måter ligner Nor-
ge med mange små bedrifter,
har vært diskutert. Men det er
ikke noen konkret strategi for i
år, forsikrer Klev.

Stolte vinnere: Alle seks 
ansatte var til stede da prisen 
ble delt ut. Fra venstre: Hege 
Beate Simonstad, Eirik Leirgulen,
Christian Garcia de Presno, Rolf
Morten Klev, Jarle Steinsland og
Hilde Gjertsen. Prisen består av
30.000 kroner og «skulpturen» 
i forgrunnen, som skal symbol-
isere en lys idé.

Ble årets gründer

! Alle som har etablert virk-
somhet i Lindesnesregionen de
siste fem årene er aktuelle kan-
didater til Gründerprisen.
! Prisen ble etablert i fjor i et
samarbeid mellom Lindesnesre-
gionen Næringshage, Spare-
bank 1 SR-Bank og lokalavisen
Lindesnes. 
! Blant cirka 20 kandidater,
både innsendte forslag og jury-
ens egne forslag, ble fire finalis-
ter plukket ut: Mandal Stillasut-
leie, Provianten, Barnas Dyre-
park og Telsys.
! Prisen på 30.000 kroner kom-
mer fra SR-Banks gavefond.
! Juryen har bestått av Are Øst-
mo (Lindesnesregionen Næ-
ringshage), Anne Lise Aukland
(Sparebanken1 SR-bank), Kjell
Knutsen (Applica) og Kåre M.
Hansen (Lindesnes).

Kilde: Næringshagen

 F A K T A

Dette er Gründerprisen

Lønnsomhet og nytenkende produkter med et nasjo-
nalt nedslagsfelt ble avgjørende for at juryen valgte
IKT-bedriften Telsys som «Årets Gründer 2010».

«Prisen skal vi investere

i det viktigste vi har,

personalet.»
Rolf Morten Klev


